
隐形战警全国招商

是什么将感动您？！做隐形战警 经销商 代理商

目前汽车精品市场容量最大、市场最广、 利润空间与经销商价值最高的产品

一个几年内最具市场潜力、生命力、最具市场朝阳性的产品

一个有集团背景、负责任、有强大实力全程支持与辅导的产品一个半年来经宁波几个市场

充分验证、客户与车行 4S 店都乐意接受的产品

一个有成熟经验、量身定做的差异化营销方案的产品资

一个具备高起点、高性能、高标准、高技术、更美观、同类中最卓越的产品

一个受国外推崇省时省力有效的产品、很多市场都还经常断货的产品

一个与世界环保的.,减碳的.,节约的 潮流性产品.,在市场上不断的走红…

一年让您赚上 100 万的总经销商

一年让您赚上 20 万的区域经销商

在您手中诞生

您还犹豫吗

宁波雷顿科技有限公司

隐形的才是安全的!

免接线才是方便的!

防止整车被盗,首选隐形战警!



持续创新不与同行激进跟风
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伴随汽车增长量发展迅猛的市场

◆昨天——我们认知的防盗是方便车门锁打开进出，报警喇叭声音提示车辆触发警告。

◆今天——车厂标准防盗系统無效，市场译码器泛滥轻易解除防盗，多加一道隐形锁是必要的。

◆明天——有了隐形战警防盗器，你就可以放心的将安全顾虑消除，只有你才能靠近使用。

到 2013年 9月止我国汽车产销量连续 9个月每月

增长超过 150万辆（全国保有量已达 1.1亿万辆），

预估当年超过 1700 万辆汽车销售量

庞大的用户群，就是您的广阔的市场；

累积成 1.4亿驾驶者的需求，就是您拥有的商机。

预测表明，五年后中国将全面进入 “隱形戰警防盜器”时代

市场空间（每月）

1%安装量——1万辆×490元/套

=490万的市场空间

5%安装量——5万辆×490元/套

=2450万的市场空间

15%安装量——15万辆×490元/套

=7350万的市场空间

可随市场要求扩展具有高价值的需要



利润分析

当你具备开发五家以上车行或若干个美容维修店经销业务时，月销售 100套很简单。

1. 成为经销商投入的费用少之又少

当您利用自身所从事的与车相关的产品与服务销售渠道时，

完全可以借助您现有的资源轻松地展开经营，我们给你大量的

销售业务和售后服务支持，相信经销“隐形战警防盗器”产品能够

取得事半功倍的效果，销售产生的毛利润几乎就是您的纯利润。

2. 经销商单套利润分析

寧波雷頓科技公司是以全程服务和提供客户使用价

值最大化的产品见长，同样我们会在所发展的各地合作企业继

续以此为己任，决不进行低价倾销，所以我们把产品定位中高

端，以保证市场终端销售额在 600元/套以上，经销商

的利润在 200元/套以上。

3.以县级经销商举例分析月销售量
一般情况下一家车行汽车月销量在 30 台以上，一种较高价值的精品销售一般都会占到车辆加装率的 30%左右，行就很可能

加装 10 套左右的隐形战警防盗器”。只要你具备五家车行的销售渠道时，就可达到 50 套（请见下表分析）。
对一般性的美容店、汽修店、汽车精品加装店如果能够正确推广一件价格较高利润较高的产品，一般情况下都能够加装 3套

左右，尤其是当我们为整个市场进行一些广告的宣传，市场的销售量会更为可观。

4.级代理经销商年销售利润（以当地 3%的市场购买率来计算）

NO 市场级别 汽车年增长量 安装比例 年安装量 每套销售额 年利润

1 县级市场 1 万辆 3% 300 200~500 6~15 万元

2 地级市场 5 万辆 3% 1500 150~400 23~60 万元

3 省级市场 50 万辆 3% 15000 100~200 150~300 万元



各级代理规模与条件

代理经销商的首次订货与全年销货金额指标

返利政策

代理经销商所具备的条件

1. 认同宁波雷顿科技企业的文化、营销策略

2. 遵守合同，完成年销售额度

3. 有一定的经济实力能够承受一定营业风险

4. 又较强的团队合作精神，脚踏实地的工作作风与抗工作压力的心理素质

5. 在合作区域内有一定的社会资源及人脉关系更佳

我们对每一家希望成为区域代理的企业或是个人都将通过严谨而负责的条件审核，

这样以保证我们代理经销商的整体素质，更好地规范市场的销售，从而保障每一位投资商的成功。

招商流程

NO 代理级别 区域范围 产品起订金额 年销售额

1 一级总代理 省、自治区 10 万元 120 万元

2 二级经销商 市、地级市、自治州 5 万元 60 万元

3 三级经销商 县、盟、区域车行或汽车美容连锁机构 1 万元 12 万元

NO 完成目标任务比例 年终按提货金额返还比例

1 100%~130% 2%

2 130%~200% 3%

3 >200 4%



简捷轻松的代理，企业全程辅导与支持是您经销成功的保障

咨询——通过慧聰 阿里巴巴媒体、网络或其它形式了解企业与产品

索取资料——与公司業務部取得联系，索取资料

考察——到总部考察，了解企业与产品进行充分交流

合作——签定经销代理合同、打款、办理授权、提货

业务与售后支持——业务与技术全程培训、辅导、支持，售后全程服务

秉持“平等互利、合作共赢、共创发展”的政策发展双方的关系

全程的技术、销售与服务支持



十字方针——支持 服务 保障 资源共享

支持——对各代理经销商提供技术、管理、销售的全面全程支持
服务——利用企业总部的条件为各代理经销商全面提供最优质的服务
保障——全程进行保障、量身定做代理经销区域内的营销方案，保障代理经销商赢利
资源共享——统一经营、统一政策、共享交流、对行业进行资源互换

业务支持

签约客户接受公司系统严格的培训，掌握销售的技巧、沟通的技巧、疑难解答，并为每个代理商制定适合当地市场情况的“体
验营销方案”，帮助代理商轻松快速的打开市场。

技术安装支持

帮助安装样车、传授安装技巧、专业知识等。长期提供技术支持、问题解决回馈。

售后服务

我公司历来以每一个客户满意为第一要素，建立了一整套的售后服务体系。

1、热情答复定制单位的来电来信问询，妥善解决实际问题，并建立客户服务档案。
2、备件先行、壹年保修终生维护，享受优质的售后服务与选择好产品同样重要。

全程策划

高水平专业级的策划师全程策划：产品的使用定位，消费者的情感诉求，及终端点的促销。

后续产品的支持

公司具备强大的研发队伍，系列产品都在半年前就已经开始成行，并根据市场需要不断地推出，第一时间提供给所有代理经销

商，从而始终保持产品的先进性与市场的适合性，各级代理商在原有渠道上都能够一劳永逸地坐享其成。

我们还将承诺
区域的独家代理、严格的区域保护，同时勿需代理费、保证金和加盟费等等；

各区域代理价格统一，杜绝冲、串货现象，确保代理商丰厚利润回报；

企业强大与有力的各种支持，将让您所投资的项目得到最大的保障。



差异化的 5种代理经销模式
为您加盟雷頓经销队伍提供赢利保障

根据不同的市场，我们为经销商在二个阶段期间推出执行 5种量身定做的经销模式

第一阶段（产品上市初级迅猛增长期间）的三种模式：

◆ 我们为您准备的第 1～3种模式，保证您尝到新科技产品新上市的巨大利润率。
1、原车打包一体销售——提升车辆价值
将隐形战警防盗芯片 X6 系统作为标配安装在原车上，使车升级为智能尊贵版，从而提升车辆价值，达到销售产品的目的。

2、随车赠送或促销——提升车行销量
抓住每个人对意外收获都会感到非常愉悦的心理，把隐形战警防盗 X6 安装在需要促销的车型上，达到高配不折价销售车辆，从

而售出产品。

3、全车系配置销售——提升车行利润
把隐形战警防盗芯片继电器作为车行的全车型的可选配置，引导消费者选择购买，产生销售，赚取利润。

第二阶段（产品上市发展成熟期间）的二种模式：

◆ 我们为您准备的第 4、第 5种模式，一般在市场成熟后。
在此阶段中我们为您准备了一定量的媒体与户外广告，同时大量

的宣传单张、海报将铺天盖地，以达到我们的产品成为当地区域内的

第一品牌，以薄利多销的方式继续保证您的高利润。

4、广泛的全领域销售
一定时期以后，全面投入雜誌、网络媒体等广告宣传，用各

种手段帮助经销商建立全面的经销点网络，组建强大体系，形成区域

性品牌。

5、不断更新产品，保持市场领先
本区域有同类产品出现时，雷頓将开发最优的升级产品投入市场，

同时原产品优化组合销售，保障经销商利益。


